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FICHA TECNICA DEL CURSO

Nombre del curso: Organizacion de la red de venta de seguros y reaseguros
Duracion: 10h
Modalidad: Online

Objetivo

e Aplicar las técnicas de determinacion y seleccion de equipos de venta de seguros y/o
reaseguros para distintos canales de distribucion, en una estructura organizativa,
objetivos comerciales y &mbito de actuacion definidos.

e Aplicar las técnicas de comunicacion en procesos de informacion/formacion de
equipos de venta de diferentes canales de distribucion, de entidades de seguros y
reaseguros determinadas.

Contenido

=

. Concepto de Red de venta.
2. Determinacion del tamafio de la red.

3. Necesidades materiales de la Red.

N

. Necesidades presupuestarias: Ingresos y gastos de los canales.

ol

. Los sistemas de remuneracion a la red de mediacion.
6. La seleccion de equipos de venta interno.

7. Procesos y fases de captacion y seleccion de personal: entrevista, dinamica de grupos y
otros.
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